
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

伊予商工会議所 行 

事業所名                    業  種 小売・卸売・サービス・製造・建設・その他 

所 在 地                        受講者名①            

電話番号          FAX                   受講者名②            

※ご記入いただいた情報は、当会からの連絡、情報提供のために利用するほか、今後セミナー開催のための実態調査に利用することがあります。 

FAX：983-2227 

■ 会 場 伊予商工会議所 ３階 

■ 受講料 無料 

〔主催・お問い合わせ先〕 

伊予商工会議所 (担当：白川まで) 

TEL：982-0334 

〔申込方法〕 

＊下記申込書に必要事項を記入の上、8 月17 日（水）までに 

ＦＡＸ又はinfo@iyocci.jpまでお申込みください。 

■講 師  
イーンスパイア（株）代表取締役 

横田
よ こ た

 秀
しゅう

珠
り ん

 氏 

<プロフィール> 
1971 年広島生まれ。 
広島大学理学部数学科を卒業後、父親が経営
する教育関係の出版社で営業を 10 年経験。
その後、新潟に拠点を移し、全く未経験の
WEB制作の会社に就職。情報収集能力と理系
の思考力を生かした提案営業やコンサルタン
トとして実績を積む。2007年独立後は、全国で
年間160 回の講演も行う。今まで 2500 以上の
業界サイトを分析し、2008 年から１日も欠かさ
ずブログ更新するなど、圧倒的な量のインプ
ットとアウトプットをしている。講演は、常に前
向き、次なる時代へと歩みを進める事の重要
性を説くと共感を得ている。 

講 座 内 容 

１．検索エンジンによる集客に向いている業界とは？ 

２．ソーシャルメディア集客に向いている業界とは？ 

３．マスメディアによる集客に向いている業界とは？ 

４．アナログ媒体による集客に向いている業界とは？ 

５．口コミと紹介による集客に向いている業界とは？ 

申込日(平成２８年    月   日) 

「ウチの場合はどうすればよいのか…」そんな疑問にお応えしますっ！ 
売上向上が厳しい中、現状打破のための様々な集客法をよく聞きますが、実は業界によって効果が違う

ことをご存知でしたか？本セミナーでは、豊富な情報量を基にした店舗支援や分析力、販促ノウハウに

定評のある講師が、皆さまの業界にあった創客法・集客法を分りやすく解説していきます。意外と他の

業界の創客法・集客法が良いヒントになるかもしれません。皆さまのご参加をお待ちしております。 

〈消費税軽減税率窓口相談事業〉

超人気講師による商工会議所セミナー第１弾弾 


